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TĚSTOVINY V OBRAZE – ULOŽENÍ V REGÁLU



SPRÁVNÉ UMÍSTĚNÍ V REGÁLU A PODPORA PRODEJE:

 Zboží nejlepší jakosti ve výšce očí zákazníka.
 Na zboží v akci musí zákazník dosáhnout při shýbnutí, nebo musí být na jiném místě.
 Spojení nabídky s dalším vhodným 

sortimentem(maso, zelenina, vejce atd.)



ARGUMENTY PRO PRODEJ:

 Příznivá cena.
 Rychlá příprava.
 Mnohostranné použití.
 Snadná stravitelnost.
 Jsou sytící.
 Mají neomezené množství variací přípravy.



DRUHY A BALENÍ
TĚSTOVIN
PODLE VÝROBCE













KONTROLNÍ OTÁZKY:

 Znáte ještě jiné značky těstovin?
 Jak jsou těstoviny stravitelné?
 Kam je nejlépe umístit zboží v akci?
 Udělejte dodatečnou nabídku zákazníkovi ke špagetám.
 Co doporučíte zákazníkovi k rajské omáčce?



CITACE A ODKAZY

 ANDERLE, Peter a Helmuth SCHWARZ. Zbožíznalství: poživatiny - potraviny, 

pochutiny. 2. vyd. Praha: SNTL, 

1996, 249 s. ISBN 80-902-

1103-8

 Klipart sady Microsoft Office

 Vlastní zkušenosti


