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Distribucni strategie

V praxi je pouzivano mnoho nejruznejsich
systému distribuce vyrobku

Vysledny zpusob distribuce zbozi je treba volit
podle konkrétnich podminek

Cilem je uspokojeni zakaznika

Zpravidla je také potrebné respektovat
technologicka omezeni



Vlivy pusobici na dis. strategii

Vliv na vybér vysledné distribucni strategie ma:
e druh vyrobku

* druh zakaznika

* vzdalenost od zakaznika (umisténi skladt)
* frekvence nakupu Ci prodeje

* naroky na sluzby ze strany zakaznika

e pouzité dopravni prostredky apod.



Strategie odkladu konecnych operaci

* Vlyrobni systémy necekaji vzdy na konkrétni
objednavku, ale vychazeji také z predpovédi
spotreby. S tim ale souvisi riziko, ze skutecné
objednavky se budou lisit od
predpokladanych.



Strategie uplného sortimentu v
omezeném poctu skladu

* Opakem predchoziho systému je zpusob, kdy v
nekolika malo skladech je udrzovan upiny
sortiment vyrobku podle odhadu mozné
poptavky

e Jakmile pak prijde konkrétni objednavka,
vyhleda systém nejlepsi cestu dodavky k
zakaznikovi

e Systém vyzaduje rychlou komunikaci pri
prenosu objednavek a rychlé formy dopravy



Strategie spojovani zasilek

* Ve snaze snizovat prepravni naklady je
vyuzivana strategie spojovani objednavek do
vetsich zasilek, s cilem snizovat jednotkové
prepravni naklady a casto také dosahnout
vetsi frekvence zasobovani



Strategie spojovani zasilek

e V praxi se pouzivaji tfi zpusoby této strategie:

a) spojovani dodavek dodavatelu do skupin
podle segmentu trhu,

b) terminové zasobovani a

c) spojovani objednavek zakazniku treti
organizaci



Spojovani dodavek dodavatelu do
skupin podle segmentu trhu

* Objednavky od zakaznikt se u daného
dodavatele spojuji pro urcitou geografickou
oblast trhu do jediné zasilky.

e Participovat na nich muze i vice dodavatelu.

* Snahou je zajistit dostatecné mnozstvi dilCich
zasilek pro danou oblast, aby tato mohla byt,
pokud mozno denné nebo alespon ve vybrané
dny v tydnu, efektivné zasobena.



Terminoveé zasobovani

* Priterminovaném zasobovani jsou jednotlivé
segmenty trhu zasobované jen v urcitych,
pevne stanovenych dnech, které jsou
zakaznikum predem znamy a zpravidla se
pravidelné opakuji vzdy ve stejné dny v tydnu



Spojovani objednavek zakazniku treti
organizaci

* Mohou provadet také dopravni, spedicni,
obchodni a zasilkové organizace, které provadeéji
sdruzovani individualnich zasilek svych zakazniks
ve vlastnim zajmu pro snizeni svych dopravnich
nakladu

* V blizkosti veétsich mést a v méstskych
aglomeracich mohou byt za tim ucelem vyuzivana
mestska a oblastni centra, ktera jsou, zejména v
zahranici, stale Castéji zfizovana




Otazky na zaver...

 Jakeé vlivy pusobi na vybér distribucni
strategie?

e Strucné pohovorte o zakladnich trech
distribucnich strategii.

* Jaké jsou zpusoby strategie spojovani zasilek?
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