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Cross-dock systéem

* Pro vysoce obratkové prodejce s velkym
objemem materialového toku

* Dodavky s kratkou dobou obratu prichazeji od
mnoha vyrobcu do distribucniho skladu, kde
jsou roztridény a sestaveny dle objednavek,
kterym jsou dopraveny do obchodu

* QOrganizace cinnosti zamérena na co
nejrychlejsi tok materialu a optimalizaci
rozvoznich cest a dopravnich vozidel






Klasicky systém

* Od vyrobcu primo k zakaznikum

* Pouziva se mezi vyrobci soucastek, ¢asti, dilu a
konecnym vyrobcem, ktery provadi
zavérecnou montaz (systém B2B)

* Vyrobce je v primém kontaktu se zakaznikem
(efektivnéjsi komunikace)






Cash and Carry

Drobni prodejci si vybiraji potrebné zbozi v
samoobsluzném systému (cash and carry) a
sami si ho odvezou.

Neexistuji zde objednavky na zbozi, zakaznici
se rozhoduji az primo na miste, co a kolik si
koupi.

Cena je nizsi nez u skladu

Vyhoda je okamzita platba za vybrané zbozi.






Prodej podle katalogu /internetu

* Kontakt se zakazniky je neosobni,
zprostredkovany katalogy v tisténé Ci
elektronické podobé

e Tistéeneé katalogy jsou drahé a rychle
zastaravaji, neobsahuji nové nabizené druhy
zbozi

e predpokladem uspéchu je pouziti
elektronickych medii






Funkce distribucnich systému

1) Kompletace zbozi (darkoveé kazety)

2) Preprava

3) Skladovadni

4) Manipulacni prace (dodavani do polic)

5) Komunikacni funkce (objednavky, informace
mezi clanky)

6) Dokonceni (utrhnuti nezralého =) v umeélych
podminkach dozrava)



Opakujici otazky

1. Popiste jednotlivé distribucni systémy.

2. Pokuste se do kazdého grafu distribucnich
systému doplnit prakticky priklad (nazev
obchodu...)velkoobchodu, drobnych prodejct
apod.

3. Vyjmenujte faktory, které ovlivnuiji distribucni
systémy.
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