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Uskladnění zboží



Uskladnění zboží

=  uložení ve skladovacích prostorách prodejny, 
jeho označení, účelné rozmístění a obměna, 
i odborná péče o zboží.

Každá prodejna má skladovat tak velké zásoby 
zboží, aby mohla plynule prodávat.



Uskladnění zboží

• Uskladnění zboží začíná převzetím zboží do 
skladu, a to buď hlavního, příručního, nebo 
dokonce převzetí zboží přímo do prodejní 
místnosti a jeho uskladnění ve výstavních 
regálech a gondolách.



Příjem zboží

• Příjem zboží zahrnuje tyto operace:

vyložení přepravních jednotek, případně vybalení

kontrola kvality i kvantity zboží a jeho označení

kontrola průvodní dokumentace ve vztahu ke 
zboží

aktualizace evidenčních záznamů v systému 
skladových zásob

přesun produktů do skladu a uskladnění na 
adresných lokacích



Příjemka

Zdroj: www.ceed.cz



Skladní karta

Zdroj: www.ceed.cz



Opakovací otázky

• V čem spočívá uskladnění zboží?

• Jaké operace zahrnuje příjem zboží?

• Popište příjemku a skladní kartu.
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