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Hospodareni domacnosti a
stanoveni ceny



Kritériem vybéru zbozi a sluzeb na trhu je
cena. Proto je dobré orientovat se v

zakladnich zpusobech stanoveni cen. vV 5)

S
Uloha: A

Rozhodli jste se, ze chcete zvysit své prijmy.
Proto bude podnikat v oboru poskytovani
sluzeb — danové poradenstvi. Jak muzete
stanovit cenu?



1. Nakladovy zplisob tvorby ceny

Je treba urcit hodinou sazbu pro zakaznika.
Zohlednime veskeré naklady.

V tomto pripade:

- Mzdové naklady

- Naklady souvisejici (elektfina)

Pokud bychom vyrabeli hmotné statky,
zapocCitame jeste material, opotrebeni a
opravy stroju.



Naklady + zisk = vysledna cena
K cené je nutné pricist DPH.

V nasi uloze stanoveni cenu 300 K¢/hod bez
DPH pro zakaznika.

Tuto cenu zakaznik bude jisté porovnavat s
cenou konkurence.



2. Zpusob stanoveni ceny podle konkurence

Zjistime si okruh nasich konkurentu a jejich
ceny z dostupnych zdroju (letaky, internet aj.)

Urcéime primeér z téchto cen (napr. 320 K¢) a
nasi cenu stanovime:

a) Stejnou jako prumér = 320 K¢

b) NizSi nez prumér = 300 K¢

c) VysSSi nez prumér = 340 KC.



Jak bude reagovat zajemce o sluzbu?

a) Zustane u svého danového poradce,
pokud nenabidnu néco navic

b) Vyberu si nového poradce s lakavou
nabidkou, ale mél bych si jej vyzkouset

c) Vzhledem k tomu, ze se snazim

redukovat vydaje, budu hledat jiného
poradce.



3. Stanoveni ceny na zakladé pruzkumu
poptavky

Pokusim se zjistit cenu, kterou budou
akceptovat zakaznici u mé sluzby.

Priuzkumem ceny pro sluzbu danového poradce
jsme zjistili anketou na internetu, ze prijatelna
cena je 310 Kc.



Shrnuti

NejlepSim resenim je porovnat vSechny
zpusoby stanoveni ceny.

Spodni hranice ceny je urcena naklady a
horni hranice konkurenci a zakaznikem.
Pokud sluzbu za tuto cenu prodame, bude
spokojen jak danovy poradce, tak jeho
zakaznici.



Uloha

Jaky bude vztah mezi vysi prijmu
domacnosti a zplusobem stanoveni
ceny produktu ci sluzby?




Odpovéd

Domacnost s vyssim prijmem bude
preferovat vyssi cenu, tedy zvoli spise
konkurencni zplUsob stanoveni ceny.
Domacnost s nizSim prijmem bude tlacit
cenu dolU, bude preferovat nakladovy
zpusob stanoveni ceny nebo v pruzkumu
zdUraznovat své pozadavky.



Zdroje:
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