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Socializace 

Sociální percepce

Sociální interakce



Sociální percepce
snaha jedince odhadnout druhého člověka 

podle jeho vnějších projevů. Podle 

chování v různých situacích poznat jeho 

povahu.

Chyby v sociální percepci: 

Haló efekt

Stereotypy a předsudky

„Logická „ chyba

Vliv sociální skupiny

Projekce 



“

]

Haló efekt 

při hodnocení druhých se necháme ovlivnit 

jedním velmi nápadným  rysem, podle něhož pak 

jedince posuzujeme 

Např.: neupravený vzhled = bezdomovec, opilec apod.

Logická chyba 
na základě tzv. obecně sdílených pravd se 

domníváme, že některé vlastnosti spolu logicky 

souvisejí. 

Např.: obézní člověk bývá pokládán za pomalého, líného



Stereotypy a předsudky  

vytváří se zpravidla ve vztazích mezi skupinami a 

podává zjednodušený, zkreslený obraz. Každému 

členu skupiny jsou přičítány tytéž vlastnosti bez 

ohledu na individuální odlišnosti. 

Např.: Romové, nemocní AIDS apod.

Intenzivním stereotypem je předsudek, který se jen stěží u 

svého nositele změní, byť i racionálními argumenty.



Vliv sociální skupiny 

jedince posuzujeme dle skupiny, do které patří, 

přisuzujeme mu vlastnosti typické pro danou skupinu

Např.: policisté, učitelé, podnikatelé, ale i blondýny apod.

Projekce 

jedinci podsouváme své vlastnosti a svůj způsob jednání

Např.: mám problém udržet tajemství, předpokládám, že i ostatní 

všechno řeknou



Sociální interakce 

vzájemné působení na sebe a ovlivňování se

Druhy sociální interakce

přímá interakce: uskutečňuje se přímým kontaktem tváří v tvář

nepřímá interakce: probíhá zprostředkovaně třetí osobou či 

komunikačními prostředky 

záměrná interakce: nejčastěji rodičů a učitelů, ovlivňovat, vyučovat 

a vychovávat dítě

nezáměrná interakce: probíhá každodenním vlivem osob v 

neformálních situacích, kdy jedinec pozoruje 

sociální model a s ním se ztotožňuje

http://www.psychotestyzdarma.cz/eysenckuv-test-temperamentu/


Formy sociální interakce 

Koakce lidé realizují činnost vedle sebe

Kooperace spolupráce a vzájemná pomoc

Kompetice (konkurence) soupeření
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